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L'annata Il calo dei consumi nazionali & stato riequilibrato dalla crescita dell'export in Usa, Germania, Giappone e Uk

Franciacorta, il futuro e biologico

Ziliani (Bertucchi): 'obiettivo & entrare nei mercati dominati dallo Champagne

150 milioni di euro. Altro vi-

Tri}g:iggpﬁ ?mé;f%ﬁ g no. Ma anche altro mondo.
% o . Sentenza palindroma, insom- 3
Rocco. Pili che un’intervista fu ma. Le tecnologie si sono svi- v
una chiacchierata edotta sulla  jyppate i processi hanno su-
loro visione del mondo. Brera, bito profondi affinamenti, il
descrivendo la fisicita da ex at- sapere vignaiolo si & diffuso e,
leta dellallenatore, trovo pure ) contempo, Iattitudine al be-
il tempo di parlare di vino. Ci- re (e allo spendere) dei consu-
s staonot e 0018 ROTEG e
Altro mondo. Ma anche altro Eﬁ:f’;fﬁ;ﬁﬁ’sﬁﬂqgg‘f
ving. — vasivo e trasversale della crisi,
Einfatti quarantannifadif- ¢ 106 aziende agricole affilia-
ficilmente si sarebbe trovato te al Consorsio di tutela del
qualcuno dispostoascommet-  Franciacorta tengono botta. Siieamo Hranciarid
tere che un mix di chardon- Capitalizzate quanto basta, for- o no Bresc ! n
nay e pinot frale prealpi lom- __ je pit — di un’identita irettore generale
bard,e avrebbe generato un gi- imprenditoriale che si cemen- di Barone Pizzini
ro d’affari che da qualche an- ta sul legame famigliare, sono
no si aggira ormai attorno ai allavoro per riposizionare ver-
$0 le ben pill promettenti piaz-
ze estere cio che il calo dei
consumi ha eroso in Italia.
Grandi e piccoli pensano infat-
ti a conguistarsi una nicchia
nelle enoteche e sulle liste dei
ristoranti di Stati Uniti, Giap-
pone, Gran Bretagna e Germa-
nia prima di tutto.
Micro produttori da cinque
ettari e 30 mila bottiglie 'anno Marina Tonsi
al fianco di mastodonti blaso- Contitolare
nati come la Guido Berlucchi, di Corte Bianca
Bellavista 0 Ca Del Bosco, Stra-

tegie commerciali che ovvia-
mente non possono toccarsi

quanto invece a correre paral-

lela & laricerca, ciascuno spin-

gendo sui tasti delle tante va-

riabili del ciclo produttivo, di

una propria identificativa per-
Andrea Arici
Fondatore
di Colline della Stella
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sonalita. Dosaggi zero, riserve,
rosé, millesimati. Non esiste
una ricetta univoca per i 2.876
ettari che vanno da Gussago al
Montorfano. «Manca ancora il
dato relativo ai consumi di Na-
tale — spiegano dal Consorzio
— ma possiamo confermare
una crescita a doppia cifra ri-
spetto al 2011 con oltre 11 mi-
lioni di bottiglie commercializ-
zate. L'export si aggira attorno
al 10%, ma I'obiettivo & rad-

gli Champagne sono leader».
Dello stesso tenore la valuta-
zione di Francesca Moretti, ad
di Terra Moretti (Bellavista e
Contadi Castaldi). «Dopo anni
di costante e forte crescita,
I'anno che ci lasciamo alle
spalle & stato sicuramente
quello pit1 statico dal punto di
vista del mercato, mentre si
conferma la nostra crescita
sul comparto estero. La quali-
ta rimane 1a leva vincente».
Qualita che

La strategia

Francesca Moretti (Bellavista):

«La qualita del prodotto & la leva
fondamentale per agire con forza sul
mercato, in ltalia come all'estero»
O

doppiare in breve tempo».
Una strategia obbligata.
Che 1Ttalia sia un mercato in
difficolta, d'altronde, 1o con-
fermano i produttori, a comin-
ciare da Paolo Ziliani di Berluc-
chi. «Non ci aspettiamo una
crescita dei consumi interni.
Le vendite dei nostri vini nella
grande distribuzione & in ca-
lo, va meglio nella ristorazio-
ne. Dal punto di vista qualitati-
Vo, la flessione si vede mag-
giormente sulle Riserve, Noi
comungue ci crediamo, poi-
ché l'obiettivo non & fare volu-
me ma conquistare la stima
dei consumatori di alto livello
per entrare nei mercati dove

passa anche da
un modello di
agricoltura alter-
nativa. Cosi si
spiega la svolta
al biologico di
Barone Pizzini.
«Coltiviamo 45
ettari, tutti biolo-
gici — sottolinea il dg Silvano
Brescianini —. Un modello
produttivo pitr costoso, ma sia-
mo convinti sara il futuro per
la Franciacorta. In tanti ci stan-
no seguendo. Lo scorso anno
abbiamo fatturato 4,4 milioni
di euro fra Franciacorta (220
mila bottiglie), Curtefranca
(90 mila) e le due aziende che
abbiamo nelle Marche e in To-
scana Quest’anno saremo in ki-
nea, ma veniamo da anni di
crescita a doppia cifras.

Se Barone Pizzini & una real-
ta di media taglia, esistono in-
vece alcuni piccoli produttori
che stanno cercando di posi-
zionare i loro vini fuori dal ter-

ritorio provinciale attraverso
una rete informale di passa pa-
rola che sembra dare i propri
frutti. E il caso ad esempio di
Corte Bianca a Provaglio d’I-
seo. Realta giovane, dato che il
primo vino & stato presentato
nell’ottobre del 2011. «Abbia-
mo acquistato la Cascina nel
2001 e I'abbiamo ristrutturata
— raccontano Marina Tonsi e
Mauro Franzoni —. L’idea era

quella di ripristinare la
biodiversita della zona. Va da
sé che abbiamo optato per il
biologico fin dall'inizio. Oggi
facciamo 12 mila bottiglie,
una start-up. Ci siamo dati co-
me break even il 2021. Un tem-
po lungo, vero, ma nel vino
ogni cosa & tempo». Che é un
po’ quello che ripete Andrea
Arici di Colline della Stella di
Gussago, 10 ettari per 50 mila

bottiglie I'anno, fra cui un
100% Pinot nero che sa diffe-
renziarsi e farsi ricordare. «Un
medico si esercita con 600 ope-
razioni I'anno. Un vignaiolo,
se & fortunato, fard 60 vendem-
mie nella sua vita». Per ora il
Franciacorta ne ha viste solo
cinquanta. 11 tempo, per cre-
scere, nON manca.
Massimiliano Del Barba
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0 La crescita delle vendite di quest'anno
+ 0 rispetto al 2011 registrata dal Consorzio

di tutela del Franciacorta

0 La quota di export che il Consorzio vuole
raggiungere nel giro di pochi anni. Oggi & dicircaiil
0 10% sul totale degli 11 milioni di bottiglie vendute
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